zeigt Ziegler auf.

Seit Mai 2019 haben Moser und Zieg-
ler fiir die Girtnerei Moser die Strom-
versorgung dank der neuen Vertrige
tiber die Kooperation der TASPO mit
dem Energievertrieb Johannes Schuetze
AG abgeschlossen.

»Damit sparen wir auch fiir unseren
kleinen Produktions- und Endverkaufs-

unda Umgebung ZugesCILILLE, diil A=
nen Auftrige angenommen werden.
JUnsere Gértnerei ist nach einem heu-
tigen Standard mit rund 900 Quadrat-
meter Glasflichen und etwa 1.000 Qua-
dratmeter Freiland klein und liegt am
Serverinstor nahe der Inn im Wohnge-
biet mit einer eher unbefriedigenden
Zufahrtsituation, zeigt Ziegler auf. ,,Un-
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fen im Sommer. Zu Gedenktagen stel-
len wir Blumenstriufle oder Schalen auf
und ziinden Kerzen an. Wir iberneh-
men auch Einzelauftrige, sowie Saison-
bepflanzungen. Im Sommer iiberneh-
men wir monatsweise auch das Giefien,*
berichtet Claus Moser, der sich um das
Standbein ,,Friedhof“ kiitmmert.

quem, denn innerhalb von 48 Stunden
werde ihr die Ware ins Haus geliefert.
,Frither bin ich nach Miinchen zum
Blumengrofimarkt gefahren. Doch rund
400 Kilometer Fahrstrecke bei der heuti-
gen Verkehrssituation ist einfach nicht
mehr vertretbar, erzihlt Ziegler. Im
Herbst, wenn Platz in den Gewéchshiu-
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Therese
Backhaus-Cysyk,

freie Fachjournalistin,
sprach mit der Gdrtnerei
Moser zu |hren Erfah-
rungen mit dem TASPO

| Energie-Angebot

Gemeinsame Veranstaltung: Deutschland und Niederlande

Agrobusiness

Wie innovativ der Gartenbau bereits ist,
zeigte eine Veranstaltung, zu der Agro-
business Niederrhein (Straelen) zusam-
men mit seinen niederldndischen Pro-
jektpartnern Greenport Venlo und
Greenport Gelderland eingeladen hatte.

Rund 60 Teilnehmer informierten
sich zundchst im Gartenbaubetrieb
Dercks in Geldern/Walbeck {iber den
ExaktgieRwagen, der von Peter Dercks
unter anderen zusammen mit Klaus
Karl von der Landwirtschaftskammer
Nordrhein-Westfalen entwickelt wird.
Ziel des GieRwagens ist die exakte Abga-
be von Wasser in die Pflanztopfe auf den
Freilandflichen. Wird kein Wasser zwi-
schen den Topfen gegeben, kann bis zu
70 Prozent der Wassermenge eingespart
werden. Der GieBwagen selber funktio-
niert bereits recht gut, jetzt gilt es ein
Verfahren zu entwickeln, dass das
punktgenaue Abstellen der Topfe er-
maoglicht. ,Wir sind in der Prototyppha-
se mit dem Giefwagen', sagt Dercks und
geht davon aus, dass die offenen Fragen
noch beantwortet werden. Gerne wiirde
er dabei mit einer Firma zusammenar-
beiten, die mit GieRwagen und dem Ab-
setzen von Topfen vertraut ist.

Yannick Smedts, von der Boomkwe-
kerij Fleuren aus Baarlo, das gleich hin-
ter Venlo liegt, stellte das System ,Wolky

*»

Innovationen vorgestellt von (v.1.): Radboud Vorage, Yannick Smedts, Jan van Hees, Peter
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Dercks, Alexander Cox, Dr. Anke Schirocki, Jan van de Genderen, Marcel Claus und Klaus

Karl.

Tolky* vor. ,Als Obstbaubetrieb bewirt-
schaften wir jede Flache nur einmal alle
100 Jahre. Das fiihrt dazu, dass Fldachen
immer wieder neu hinzugepachtet wer-
den und diese immer weiter entfernt lie-
gen. Um einmal alle Flichen abzufah-
ren, ist man mindestens 250 Kilometer
unterwegs.” Aus diesem Grund wurde
eine Wetterstation entwickelt, die auf je-
der Fliche steht und ihre Daten an eine
Cloud schickt. Als Betreiber bekommt
man dann alle Informationen der Wet-
terstation auf sein Handy geliefert und

Foto: Agrobusiness Niederrhein

Entscheidungen beispielsweise iiber Be-
wisserungsmafinahmen ~ werden  so
méglich, ohne alle Flichen personlich
kontrollieren zu miissen. ,Wir kénnen
weitere Sensoren an die Wetterstation
anschliefen, sodass wir zum Beispiel
den Nahrstoffgehalt im Boden in unsere
Entscheidungen mit einbeziehen kén-
nen’.

Grofle Aufmerksamkeit erhielt das
System ,,Pottburri®, das Alexander Cox
von Gebriider Cox GmbH aus Straelen
vorstellte. ,Wir wollen dazu beitragen,

Der Gartenbau ist innovativ!“

dass kein unnétiger Plastikmill ent-
steht®, sagt Cox, ,deshalb haben wir ein
System entwickelt, bei dem der Pflanz-
topf mit der Pflanze in die Erde einge-
graben wird, wo er sich mit der Zeit un-
ter natiirlichen Bedingungen vollstindig
zersetzt.” In der anschlieffenden Diskus-
sion wurde deutlich, dass das Thema
Einsparung von Plastikverpackungen als
besonders wichtiger Bereich gesehen
wird, in dem Innovationen notwendig
sind.

Bei Jan van de Genderen von Royal
Berry wachsen auf 18 Hektar Gewiachs-
hausfliche Erdbeeren in hichster Quali-
tat, Er setzt auf ein Team hoch motivier-
ter Mitarbeiter, die daran arbeiten, die
Qualitit und Nachhaltigkeit seines Pro-
dukts kontinuierlich zu verbessern. Vor
neun Jahren ist er in den neuen Betrieb
nach Bemmel, zwischen Arnhem und
Nijmegen, gezogen. Ein grofer Teil sei-
ner Erdbeeren gehen auch an deutsche
Kunden. Besonders im Friihjahr, bevor
die ersten Erdbeeren aus dem Freiland
kommen, bestellen viele deutsche Super-
mirkte die Friichte bei ihm. Nach Sep-
tember vermarkten sich die Erdbeeren
besser in den Niederlanden. ,Die deut-
schen Kunden horen im September auf,
Erdbeeren zu essen, sagt van de Gende-
ren, ,wihrend die Niederlinder auch

noch spiter im Jahr an der Frucht inte-
ressiert sind.“ Royal Berry stellt sich auf
die Wiinsche seiner Kunden ein. Gleich-
zeitig vermeidet er die starke Abhéngig-
keit von einem einzigen Kunden.

Dr. Anke Schirocki, Geschéftsfiihre-
rin von Agrobusiness Niederrhein weif3,
dass es noch viele weitere Innovationen
in den Unternchmen der Wertschdp-
fungskette Agrobusiness am Nieder-
rhein und in der angrenzenden nieder-
lindischen Region gibt. ,Zusammen mit
unseren niederlindischen Partnern wer-
den wir weitere Veranstaltungen anbie-
ten und dann gemeinsam in die Nieder-
lande einladen.” Bereits am 10. Oktober
soll es die nichste Veranstaltung in Ven-
lo geben. Dann geht es um das Thema
Biodkonomie. Im November lidt dann
Greenport Gelderland in das Garten-
baugebiet Bergerden bei Arnhem ein,
um niederlindischen und deutschen
Gisten das Thema Energie im Garten-
bau vorzustellen.

,Wir wollen Innovationen fordern, in-
dem wir Partner fiir Projektarbeit zu-
sammenbringen und vorhandenen In-
novationen eine Plattform geben®, sagt
Dr. Schirocki, ,das machen wir schwer-
punktméfig fiir den Niederrhein, haben
aber auch den grenziiberschreitenden
Austausch im Fokus.“ (ts)



